
Pablo Contreras!
Generando Valor en Red.!

Estrategia, Márketing, Innovación, Formación!

!



Pasado!

Futuro!



¿Podemos ayudar a nuestros 
clientes a aprovechar sus 

oportunidades?!





Misión Profesional!

Ayudar a las Empresas a 
aprovechar su potencial desde una 

ÓPTIMA CONEXIÓN CON EL MERCADO!



Valores!



leopard	
  	
  	
  	
  team,	
  	
  	
  	
  equilibrio,	
  	
  	
  	
  esfuerzo,	
  	
  	
  	
  rendimiento	
  	
  	
  	
  	
  

1- Trabajo en Equipo y Liderazgo!



2- Conocimiento compartido!



3- Trabajo en Red!



4- Máxima Implicación!



Plataformas de Profesionales!
 
 stv  consulting 

Consultoría de Estrategia de Negocio e Innovación 

Consultoría de Márketing Digital 

Márketing Y Formación 

Y una amplia Red de Profesionales de primer nivel en diferentes campos 
con los que existen acuerdos de colaboración!



Servicios!

1.  Estrategia de Negocio.!
2.  Márketing.!
3.  Innovación.!
4.  Formación.!



1. Estrategia de Negocio!

1. Creación de nuevas áreas de 
Negocio.!

2. Rediseño de Negocios Existentes.!
3. Planes Estratégicos de Negocio.!

 



2. Márketing!

1. Dirección de Márketing Externalizada.!
2. Planes de Márketing.!
3. Investigación de Mercados.!
4. Diseño de Promociones.!
5. Márketing Digital.!

!



3. Innovación!

1.  Planes de Lanzamiento de Nuevos 
Productos.!

2.  Relanzamiento de productos actuales.!
3.  Programas de Exportación y Nuevos 

Mercados.!

4.  Diseño y Rediseño de Packaging.!



4. Formación!

!
1.  Formación Específica a medida.!
2.  Catálogo de Cursos.!

1.  Ventas y Márketing.!
2.  Habilidades Directivas.!
3.  Estrategia Empresarial.!
4.  Innovación.!

3.  Workshops!



Doble Enfoque!

¤ Proyectos Llaves en Mano!
Se diseña un proyecto integral que ofrece al 
cliente una solución completa a lo que necesita.!

¤ Proyectos Modulares!
El propio cliente ha decidido utilizar una parte 
específica de nuestros servicios que ya satisface 
sus necesidades.!



Ejemplo de Proyecto Llave en 
Mano: Caso Yofindo. !



Creación de un nuevo canal de venta y 
una nueva área de negocio!



1- Entrar en www.yofindo.com!



2- Seleccionar Neumáticos!



3- Elegir Taller, día, hora y pago del 
servicio.!



YOFINDO te brinda la posibilidad de ser más competitivo en un contexto  
de mercado hostil para contrarrestar las políticas agresivas del mercado 
a través del Programa de Asociación YOFINDO 



Proyecto de Creación de Unidad de 
Negocio “Llaves en Mano”!

Estudio de 
Mercado 

Diseño del 
Plan de 

Negocio 

Diseño del 
Plan de 

Marketing 

Creacion y 
formacion 
del equipo 

humano 

Creación 
de la 

infraestruct
ura 

tecnológic
a. 

Lanzamient
o e 

Implement
ación del 
Plan de 

Marketing. 

¡100 días! 



Resultados del Proyecto Yofindo!
¤ Una empresa como Autoequip ha creado un nuevo canal 

de venta y un nuevo negocio en tiempos de crisis.!

¤  La nueva unidad de negocio ya es rentable en el 2º Año.!

¤ Ha creado una Red de 700 Talleres Asociados por toda 
España.!

¤ Ha podido desarrollar el negocio tradicional de Venta de 
Neumáticos a Talleres, además del nuevo negocio.!

¤ Ha generado en el equipo humano sentimiento de orgullo 
y pertenencia por el éxito alcanzado!



Hemos colaborado con!



Colaboraciones docentes habituales en !



Modelo de Trabajo!

1.   Especificaciones del cliente ¿Qué 
necesita?!

2.  Diseño del Proyecto  y Propuesta.!
3.  Trabajo de Campo y Entregable.!

4.   Ejecución en Tiempo, Forma y 
Presupuesto.!



¡A por ellos!!



Pablo Contreras!
Socio!
93 454 50 00!
630 020 074!
pcontreras@stv-consulting.com!
C. Provença, 222!
08036 Barcelona      ! ! ! ! !stv-consulting.com!

!
Contacto.  
!


